Mikkelin kalatalouskeskus

Toiminnanjohtaja Rauno Jaatinen
Mikkelin kalatalouskeskus
Mikkelin Kalatalouskeskus on Kalatalouden Keskusliitto ry:n maakunnallinen jäsenjärjestö. Mikkelin kalatalouskeskus on osa ProAgria Etelä-Savo ry:tä. Toiminta-ajatuksensa mukaisesti Kalatalouskeskus edistää maakuntatasolla kaikkien kalastajaryhmien ja kuluttajien mahdollisuuksia saada korkealaatuista ja puhdasta kotimaista kalaa sekä kalastukseen liittyviä luontoelämyksiä. 

Kalatalouskeskuksen jäsenistöön kuuluu 259 osakaskuntaa, 16 kalastusaluetta ja viisi muuta jäsentä. Jäsenistömme lisäksi palvelemme ja teemme yhteistyötä kaikkien kalasta ja kalastuksesta kiinnostuneiden henkilöiden sekä erilaisten kalatalousalalla toimivien yrittäjien, yhteisöjen ja viranomaisten kanssa.
"Perustöitämme" ovat mm. kalastusalueiden isännöinnit, osakaskuntien toiminnan avustaminen (sääntöasiat, kokousasiat, edunvalvonta jne), kalanpoikasten välitys, kalavesien hoito ja hoidon suunnittelu sekä kalatalouden yleisneuvonta yksityisille ja yrityksille. 

Kalatalouden koulutus Suomessa ja Etelä-Savossa

Varsinaista kalatalouskoulutusta annetaan Valtion kalatalousoppilaitoksessa Paraisilla, Varpalassa Savonlinnassa ja Simossa. Kalataloudelliseen koulutukseen on viime vuosina hakenut vain noin 20 opiskelijaa / vuosi. On keskusteltu runsaasti siitä, tarvitaanko kolme koulua näin pienelle opiskelijajoukolle. Syitä pieneen hakijamäärään ovat mm. alan työpaikkojen vähäisyys ja melko heikko palkkaus. Alan työpaikkoja on lähinnä kalanviljelyssä ja jalostuksessa. Erityisesti kalastukseen tarvittaisiin uutta väkeä, mutta alalla ei ole vetoa, vaan kalastajiksi lähinnä kasvetaan eli jatketaan suvun perinnettä. 

Varsinaisen kalatalouskoulutuksen lisäksi on runsaasti erilaisia "kansanopistoja, koulutuskeskuksia ja muita oppilaitoksia", jotka tarjoavat mm. erilaisia erä- ja kalastusopas sekä muita kalatalouden koulutuksia. Näitä kursseja käyneet eivät kuitenkaan yleensä työllisty alalle, vaan ovat koulutuksessa lähinnä, koska harrastavat alaa ja ovat esim. työvoimapoliittisessa koulutuksessa. Usein tuntuu siltä, että nämä kurssit ovat lähinnä kouluja varten eli keino hankkia rahaa toimintaan.

Mikäli Etelä-Savossa katsotaan olevan tarvetta järjestää jonkinlaista kaloihin liittyvää koulutusta, kannattaa tämä koulutus ehdottomasti järjestää Varpalassa, Savonlinnassa. Varpalaan on 2000-luvun alussa tehty mm. uudet, asianmukaiset kalankäsittelytilat ja laitoksessa on jo osaava henkilökunta.      
Kalastusmatkailu

Suomen kalastusmatkailusta ja sen potentiaalista on puhuttu vuosikymmeniä. Alan kehittämistä on edistetty kymmenillä, jos ei jopa sadoilla erilaisilla, aiemmin projekteilla, nyttemmin hankkeilla. Tästä huolimatta Suomessa on alle 10 kappaletta sellaisia yrittäjiä, jotka oikeasti ja ympärivuotisesti elävät kalastusmatkailusta. 
Pääosa alan toimijoista on sivutoimisia, jotka rahoittavat toiminnalla lähinnä omaa harrastustoimintaansa ja varsinainen toimeentulo tulee jostakin ihan muusta. 

Kalastusmatkailualalle on viime vuosina yritetty tulla myös "isolla rahalla" tekemällä mittavia investointeja, markkinoimalla voimakkaasti ja panostamalla ulkomaisiin asiakkaisiin. Tämä toimija on Blue White Resort, jonka pääpaikka on Tervon Lohimaa. Homma ei kuitenkaan ole kannattanut, vaan Kauppalehden tietojen mukaan mm. vuoden 2007 tilinpäätös oli 3,5 miljoonaa euroa tappiollinen. 

Ulkomaisia kalastusmatkailijoita Suomi ei näytä suuremmassa määrin oikeasti kiinnostavan. Kalatalouden keskusliitto toteutti muutama vuosi sitten hankkeen, jossa hauen kalastusta markkinoitiin Sveitsiläisille, jotka tätä ahkerasti harrastavat. Suomeen asti näitä matkailijoita saatiin parikymmentä. Pirkanmaalla ja Hämeessä on muutaman vuoden ajan ollut käynnissä kuhankalastukseen liittyviä matkailuhankkeita. Näidenkään kautta ulkomaalaisia matkailijoita ei ole saatu Suomeen merkittäviä määriä, vaikka markkinointi on ollut voimallista ja infra on kunnossa. 

Venäläiset matkailijat pitävät kalastuksesta ja haluavat sitä harrastaa Suomessa käydessään. He haluavat kuitenkin useimmiten kalastaa itsekseen ja kaupallisten opaspalvelujen kysyntä on melko rajallista. 

Parhaiten matkailupuolella pärjäävät pienehköt toimijat, jotka tekevät laajaa yhteistyötä mm. majoituspalvelujen tarjoajien kanssa.

Hankepuolella tarvetta olisi toiminnalle, jossa näitä pienehköjä kalastuspalvelujen tarjoajia ja muita matkailuyrittäjiä saatettaisiin yhteistyöhön. Tämmöistä toimintaa olisi tarvetta kehittää mm. Pielisen pohjoispäässä, Mikkelissä, Kuopiossa, Joensuussa ja Savonlinnassa. Tähän tarvitaan alan ja toimijat tunteva vetäjä, jolla ei ole "vanhoja rasitteita" ja joka pystyy selkokielellä tuomaan esiin toiminnan mahdollisuudet kaikille osapuolille.   

Kotimainen kala ja kalakauppa

Kotimaisen järvikalan kysyntä on hyvä ja kalasta on ajoittain pulaa. Kuluttajien mielestä kotimainen kala on hyvää ja terveellistä ruokaa. 

Elinkeinopuolella näyttää siltä, että kalakaupalla ja kalanjalostuksella menee kohtuullisen hyvin, mutta kalastajilla huonosti. Kalastajat ovat varsin iäkkäitä ja nuoria alalle tulee varsin vähän. Toki kalastajissakin on aktiivisia, toimintaansa kehittäviä, oikeita yrittäjiä, mutta iso osa kalastajista on kuitenkin ns. "elämäntapakalastajia", joiden kalastustoiminta ei oikein täytä nykyaikaisen yritystoiminnan tunnusmerkkejä. 

Jalostusyritysten ja kalatukkurien koko on kasvanut viime vuosina ja alalla on ollut havaittavissa jonkinlaista keskittymistä. Osin kalanostajien vähentyminen on johtanut myös jonkinlaiseen monopolin tyyppiseen järjestelmään, jossa jalostaja määrää milloin saa kalastaa ja minkä verran ja sanelee hinnan yksipuolisesti. Tämä järjestelmä ei tietenkään koske kaikkea toimintaa ja kalalajeja. 

Muikku on sisävesien ammattikalastuksen selkeä päälaji. Muikun saatavuus jalostukseen on hyvä ja viime aikoina muikun osalta voidaan puhua selkeästä ylitarjonnastakin eli kalastajat saisivat kalaa huomattavasti nykyistä enemmän, mutta markkinat eivät vedä. Muikkua voitaisiin mielestäni hyödyntää nykyistä enemmän myös suurkeittiöissä, koska sitä on saatavilla myös perattuna. Muikkukantojen vaihtelut vaikuttavat luonnollisesti myös saatavuuteen. Mikäli muikkukato on samanaikaisesti laajalla alueella, voi saatavuuskin heikentyä.

Suomukalojen osalta tilanne on ongelmallisempi. Kuhaa on nykyisellään satavilla jalostukseen kohtuullisen hyvin. Luonnollisesti syksyllä ja keväällä on pieniä katkoja saatavuudessa jäätilanteen mukaan. Tätä ongelmaa kalastajat voisivat vähentää esim. varastoimalla kuhia verkkokasseissa. Hommaa kokeiltu pienimuotoisesti Pohjois-Savossa ja toimii. Kalastajalle kuha on melko hyvä laji, sillä siitä saatava hinta on n. 3,5 € / kg. Kuhan talvisella verkkopyynnillä ammattikalastaja voi tulla jopa toimeen.

Kalatiskissä kuhafile on hinnaltaan lähes 20 € / kg, joten jalostus ja kauppakin saanevat tässä osansa. Kuhaa tuodaan Suomeen myös Viron suunnasta. Samoin osa rannikolla saadusta kuhasta jalostetaan Viron puolella.  

Ahvenen ja hauen osalta tilanne on erittäin ongelmallinen. Normaalin kalastuksen yhteydessä näitä lajeja saadaan pääasiassa keväällä kutuaikana. Jalostus ilmaisee toistuvasti, että se ei saa em. lajeja haluamaansa määrää. Ongelmana on kalastajan hauesta ja ahvenesta saama hinta. Jalostus maksaa em. lajeista yleensä 1 - 1,5 € / kg. Tämä on niin halpa hinta, että ahvenen ja hauen kalastus ei voi olla taloudellisesti kannattavaa. Mikäli kalastajahinta olisi noin 5 € / kg, niin ahvenen ja hauen saatavuus jalostukseen paranisi merkittävästi. Kalatiskissä ahvenfile on yleensä kallein tuote ja hauen hinta on noin 10 € / kg eli jonkinlainen epäsuhta hinnan muodostumisessa on olemassa. 
Jos kalastaja toimii, kuin oikea yrittäjä, niin vuosittaisen liikevaihdon tulee olla noin vähintään 50 000 €, mutta mieluummin lähellä 100 000 €:a. Tästä voi helposti päätellä, että pyynti suunnataan volyymilajiin eli muikkuun tai sitten lajiin, josta saadaan kohtuullisen hyvää kilohintaa.

Kalakauppaa hankaloittaa markkinahäirikkönä toimiva norjalainen lohi, jonka polkumyyntitulli päättyi jokin aika sitten. Nyt lohta voidaan tuoda maahan ja myydä millä hinnalla hyväänsä eli 2 - 3 € kilohintaan. Monet norjalaiset kalankasvattajat ovat selvitystilassa, jolloin kalaa dumpataan hinnalla millä hyväänsä minne hyväänsä. 

Jalostus ja kauppa käyttävät tätä hyväkseen painamalla tällä perustella alas myös kotimaisen kirjolohen ja järvikalojen hintaa. Toki jalostus sektorin kannattavuutta parantaa se, mitä halvemmalla raaka-aine saadaan hankittua.
Hankepuolella tarvetta olisi hankkeelle, jossa kalastajia ja kalan ostajia tuotaisiin saman pöydän ääreen ja yritetään saada aikaan jonkinlaista sitoutumista puolin ja toisin. Nykyäänhän alalla ei käytännössä ole olemassa sopimuksia kalastajien ja jalostajien välillä. Myös kalastajien välistä yhteistyötä voitaisiin edelleen kehittää. 

Samalla voitaisiin kerätä oikeasti tietoa siitä, miten paljon suomukalaa liikkuu Itä-Suomessa ja mistä se tulee ja minne menee.
Etelä-Savossa sekä kalastusmatkailun että ammattimaisen kalastuksen kehittämistä ja ylipäänsä koko toiminnan harjoittamista vaikeuttaa vesialueiden omistuksen pirstoutuminen hyvin pieniin yksiköihin. Kalastusmatkailupalveluyrittäjät saavat paremmin toiminnalleen luvat, koska useimmilla isommilla vesialueilla on olemassa yhteisluvat, jolloin asiakkaille voidaan hankkia nämä luvat. Keski-Suomessa on jo olemassa yrittäjäkohtaisia lupia, mutta Etelä-Savossa tätä ei ole saatu aikaiseksi.

Ammattikalastajalle lupa-asiat voivat koitua suoranaiseksi esteeksi harjoittaa ammattia. Yleensä luvan saaminen edellyttää osakkuutta vesialueessa tai omistuksen vuokraamista. Jotta ammattikalastusta voisi toimia kannattavasti, kalastusalueiden tulee olla riittävän suuria, jotta kalojen perässä voidaan siirtyä vuodenaikojen ja kalakantojen vaihtelujen mukaan sopiville alueille. Ikävä kyllä monilla alueilla Etelä-Savossa näyttää olevan vallalla ajatus että "kun en itse kalasta, niin muutakaan ei saa kalastaa". Totuus on kuitenkin, että järvemme ovat selkeästi alikalastettuja ja kalastus on edelleenkin vähenemässä. Erityisesti seisovilla pyydyksillä kalastaminen vähenee kalastajien "luonnollisen poistuman" myötä. 
