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Jatkaja yritykselle

- Omasta perheesta loytyy jatkaja n. 18 %

- Tyontekija, sukulainen, asiakas,
tavarantoimittaja, kilpailija

- N. 30 % vyrityksista lakkaa jatkajan puuttumisen
VUuoKksi.



Jokainen yrityskauppa on ainutkertainen
tapahtuma

- myyjan pelissa jopa elamantyo

- myyja mittaa arvoa tunteilla ja rahalla — ostaja vain rahalla
- myyja mittaa menneisyytta ja nykyisyytta — ostaja lahinna
tulevaisuutta

- myyja tuntee yrityksen taysin — ostaja pyrkii selvittamaan
kaiken
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Yritys myytavana
- Mita olet myymassa?

Liiketoimintakauppa

- Ostetaan vain vaihto- ja kayttbomaisuus
- Sopimukset eivat siirry automaattisesti

- Ostaja ostaa vain tarpeellisen
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Kaupan muodot MISET

Osakkeiden / osuuksien kauppa

- Helppo, koska firmassa vaihtuu vain omistaja
- Alemmat rasitteet siirtyvat

- Sopimukset siirtyvat

— Verokohtelu erilainen — hinta eri




Yrityksen arvo MIlIls eT
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Yrityksen arvon osoittaminen ostajalle
- Tuloslaskelmat edellisilta vuosilta
- Viimeinen tase

- Hyvaa tulosta osoittavat tuloslaskelmat
aikasarjana vakuuttavat ostajan

- Liikevaihdon ja kulurakenteen vaihtelut
pystyttava selvittamaan ostajalle

- Tavoitteena luottamuksellinen ilmapiiri -
jatkajalla pelissa tulevaisuus



Yrityksen arvo MIlIls eT

— ——

Ostajan mahdollisuudet
- Tarkkaan harkittava mita kannattaa ostaa

- Finnvera edellyttaa, etta yritys tulee maksaa
3-5 vuodessa takaisin

- Luotava oma suunnitelma, mita toiminta on 3:n
vuoden paasta, historia ei takaa tulevaisuutta

- Jatkajalle pitaa jaada resursseja (fyysisia &
henkisia) kehittaa yrityksen toimintaa edelleen
(esim. investointeja, uusia menetelmia)
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Varaa aikaa ’

Henkiseen valmistautumiseen
Tilinpaatostietojen kuntoon saattamiseen
Yritysjarjestelyihin, omaisuuden siirtoihin
Verosuunnitteluun

Ennakkotietojen hakemiseen
Rahoituksen suunnitteluun
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Kayta asiantuntijoita

- Viestinvaihtokonsultit, tilintarkastajat, Finnvera,
elinkeinoyhtiot

- Kokonaisuudessa pieni taloudellinen panos,
valtytaan turhilta harmeilta
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TE-keskuksen tuote, joka sisaltaa
seuraavat osa-alueet:

e Luopujan tilanteen selvittaminen

e Yrityksen taloudellisen arvon maarittaminen

e \Verotuksellisten ja juridisten kysymysten
selvittaminen

e Rahoitusmahdollisuudet eri
luovutusvaihtoehdoissa

e Toimenpidesuositukset
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Hinta:
- 3 pv, 840 €
- 2 pv, 560 €

Lisatietoja:
Riitta Kettunen, Etela-Savon TE-keskus
p. 010 602 4164
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Kiitos !

Anitta Sihvonen
Kehittamispaallikko
p. 044 794 2767
Mikkelin Seudun Elinkeinoyhtio Miset Oy




